A Grande Travessia:
O Despertar do Neoempreendedor Digital

Do Caos Analdgico ao Multivalor Digital




A Ilusdo: Empreender ndo € apenas
pagar as contas. E construir uma

A Realidade: A ciéncia dos negécios maquina de geragdo de valor.
é cruel. Apenas 1 em cada 8 empresas
(12,5%) sobrevive mais de 5 anos.

O Cenario Brasileiro: Mais de 34% dos
novos negocios morrem em menos de 2 anos.

O crescimento ndo é luxo. E o
DNA da sobrevivéncia. Se vocé
ficar parado, serd engolido.
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THE SOLUTION

THE PROBLEM

A Sindrome do CNPJ Assalariado:
O dono trabalha até a exaustao
para o negocio, em vez de o
negocio trabalhar para gerar
valor para o dono.

A Mudanca de Paradigma:
Negocios de verdade nao
nascem para estagnar. Eles
precisam crescer e replicar.
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A Era dos Bits: Transistor, internet,

|A. O atendimento fisico local agora
compete com o aplicativo de delivery
no bolso do cliente.

A Era dos Atomos:

Fogo, roda, motor a vapor.
O foco humano era mover
ou transformar coisas
fisicas.

O Alerta: Essa transicao nao

acabou. As mudancas digitais
agora se sobrepdem como ondas
constantes, sem intervalo de
calmaria.
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0 Mapa Errado: l \
Tentar gerenciar uma - @
empresa na era =
digital com as
ferramentas da era
industrial e como
navegar com um
mapa de papel A Nova Fundacao:
vando todos usam 0 Neoempreendedorismo
5. 0 fracasso e nao aceita remendos.
garantido. Ele exige um sistema
operacional

inteiramente novo.
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1. Comunidade de Prossumidores
Interagentes: O cliente deixou de ser
um alvo passivo. Hoje, ele cocria, julga e
exige transparéncia.

2. Solucao Multivalor: Nao basta o
produto funcionar. O valor moderno
possui camadas simultaneas: logicas,
emocionais, morais e temporais.

3. Macromercados Dinamicos: A
concorréencia perdeu as fronteiras.
Voce enfrenta desde o fornecedor que
virou vendedor direto até a tecnologia
disruptiva que pode eliminar a propria
necessidade do seu produto amanha.
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5. Estrutura Organica

4. Sistema de Resolutividade: €—_ Adaptativa:

Pare de consertar apenas o Esqueca hierarquias rigidas.
efeito. Bloqueie as consequéncias Seja um organismo vivo, flexivel
e previna a recorrencia real do e pronto para acionar o Plano B
problema. instantaneamente.

N

: o 7. DNA Replicante:
6. Autonomia Consciente: Quem se adapta, expande.

Dé poder a ponta. O bom senso A empresa ja deve nascer com

e ablnt_ell_gengla devem < o formato estrutural pronto
substituir a burocracia cega. para escalar e se multiplicar.
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A Tensao Transicional: DAGWO (O Limite Maximo):

0 choque brutal entre o controle O roteiro exato para caminhar
linear analdgico (planos longos) na fronteira desse choque

e a velocidade agil digital | temporal.

(sprints de validac@o). 5 §r

O Hibridismo Neoempreendedor: A uniao da disciplina e
seguranca do planejamento fisico com a velocidade e adaptacgao
dos ciclos digitais. Nao escolha um lado. Seja a ponte.
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Nossas geracoes sao de transicao. Nao terao historia.

Somos apenas os geradores dos humanos digitais.

Para nos, imigrantes digitais, o mar esta agitado. Entender em que estagio )
de transicao vocé e seu cliente estao € a Unica forma de evitar o naufragio. |/
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B1G-1 (Pré-Formal Analogica):

Negacao. Presos ao modelo
antigo. A tecnologia é uma
obrigacao dolorosa.

B1G-2 (Formal Impactada):
Adogao complementar.
Usam o digital, mas com

cabeca de controle industrial.

BIG-3 (Formal Adaptada):
Transicao superficial. Adotam
inovagoes apenas quando
focadas em lucro e
conveniéncia.

B1G-4 (Formal Transformada):
Imersao. Jovens criando
negacios e relagées puramente
digitais desde a origem.

B1G-5 (Pos-Formal Digital):
A tecnologia nao é ferramenta,
€ 0 ar que respiram.

Eles ditam o futuro.
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A Chave Mestra:

Se voce tentar vender, liderar ou
montar um time ignorando o
estdgio de mindset B16 em que
as pessoas estdo, vocé estara
falando uma lingua morta.

O Despertar:

O Neoempreendedor ndo forga o
digital goela abaixo. Ele usa o
Hibridismo para encontrar o
cliente exatamente onde a
mente dele reside hoje,
guiando-o para o amanha.
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A llus@o do Herdi Solitario: O empreendedor isolado e sobrecarregado € um modelo
falido. Ninguém sobrevive a essa tempestade digital jogando sozinho.

A Ponte Esta Construida: Junte-se a Comunidade VIKYA. Uma rede de neoempreendedores
pautada por relacoes transparentes, humanismo e crescimento ético consciente.

0 Convite Final:
A onda nao vai parar. Mova-se, gere valor real e vamos fazer a travessia juntos.
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